1. Источники и способы 
финансирования инноваций

В последние 15 лет наиболее развитые страны мира вступили в стадию постиндустриального развития. Он характеризуется ускоренным ростом нематериального производства и превращением информационных технологий в решающий фактор общественного развития. В условия современного общества инновационный процесс становится сквозным явлением, он пронизывает всю экономику страны и ее отдельных регионов. По своему характеру современный инновационный процесс не сводится к созданию исключительно научно-технических нововведений. Инновационный тип развития подразумевает способность экономики к непрерывному совершенствованию и трансформации. 

Ключевым моментом инновационного развития экономики является формирование финансового механизма, способствующего осуществлению нововведений. Данный механизм должен обеспечивать непрерывное поступление финансовых ресурсов для инноваций, что позволит осуществить инновационный процесс на всех стадиях. Финансовый механизм предназначен для привлечения средств из различных источников, распределения этих средств между различными стадиями инноваций.

Финансовый механизм должен обеспечить заинтересованность инвесторов в участии финансирования инновационных проектов. Механизм инновационного финансирования предназначен для осуществления всего цикла инноваций – от разработки новшества и массового производства новой продукции до ее потребления. Это особенно важно для осуществления технологических инноваций, таких как разработка новых транспортных   средства, открытие новых источников энергии и т.п., так как потребители зачастую не в состоянии покупать новые виды таких продуктов. 

Новый финансовый механизм потребует создания адекватных организационно-экономических способов осуществления инновационного финансирования. 

1.1. Источники финансовых ресурсов для инноваций
Разные этапы инновационной деятельности могут быть профинансированы из различных источников:

· исследовательская стадия инновационного проекта может быть профинансирована путем предоставления грантов различных типов, в основном из государственных средств в рамках национальных и региональных программ, например, таких как программы по исследованиям и развитию технологий Европейской комиссии – программа CORDIS; из средств промышленных и торговых компаний, исследовательских ассоциаций, благотворительных фондов и др.; 

· стадия опытного образца. На этой стадии можно оценить возможности разработки, и фонды венчурного капитала могут предоставить средства, необходимые для запуска серийного производства и выхода  инновационного продукта на рынок; 

· предприятиями, начинающими инновационный проект, могут быть получены гранты и другие средства, предоставленные на безвозмездной основе, для приобретения основных фондов из государственных источников; 

· безвозмездное начальное финансирование могут также предоставить некоторые промышленные или торговые фирмы, желающие способствовать развитию новых технологий; 

· финансирование компаний, которые быстро развиваются и становятся самоокупаемыми, могут  осуществлять фонды венчурного капитала, банки также могут предоставить свои средства на аналогичных условиях;

· биржи, работающие с быстро растущими инновационными компаниями, требуют, чтобы последние, желающие разместить свои ценные бумаги на фондовой бирже, имели активы не менее определенной величины и уже зарекомендовали себя на рынке. Биржи, которые были созданы недавно, предъявляют менее строгие требования и тем не менее они также могут отказать в котировке ценных бумаг только что образованного предприятия. 

В поддержке инновационной деятельности велика роль государственного сектора экономики. 

Таким образом, основными источниками финансовых ре-
сурсов для инноваций в современных условиях являются следующие.

(  Средства частных инвесторов – физических лиц (накопления и формы их мобилизации).

(  Средства юридических лиц: предприятий, финансово-кре-
дитных организаций: банки, страховые компании, инвестиционные фонды, внебюджетные фонды (пенсионный и страховые фонды и др.). Предприятия, как правило, могут использовать для финансирования инноваций нераспределенную прибыль, амортизацию. Банки могут вкладывать в инновации часть своих активов, предназначенные для инвестирования в рисковый капитал. Страховые  компании и внебюджетные фонды также могут использовать незначительную часть активов.

(  Средства бюджетов (федерального, бюджеты субъектов РФ и местные бюджеты) Средства бюджетов, предназначенные на финансирование инноваций, проходят по статьям, связанным с финансированием как отраслей материального производства, так и непосредственно на финансирование мероприятий по поддержке науки и технического прогресса.

(  Средства иностранных инвесторов: финансовые возможности бюджетов отдельных стран и физических лиц и институциональных инвесторов. (К сожалению, в настоящее время в РФ отмечается тенденция сокращение внешних вложений в действующие успешные предприятия.)

(  Прочие (средства общественных организаций, добровольные пожертвования и т.д.).

1.2. Направления и формы инвестирования
Основными направлениями финансирования инноваций в современных условиях являются:

– финансирование инновационной деятельности действующих предприятий;

– финансирование создания инновационных предприятий;

– финансирование программ осуществления комплексных (межотраслевых) инноваций.

Финансирование инноваций может осуществляться различными способами:

– самофинансирование инноваций за счет использования нераспределенной прибыли и амортизации, средств от аренды и продажи имущества;

– привлечение средств для инноваций в форме вложения в основной и оборотный капитал предприятия; 

– осуществление заимствований: займы, кредиты, лизинг (на основе возврата на определенных условиях). 

В настоящее время финансирование инноваций, как показывает анализ такой деятельности в РФ, реализуется из следующих источников (табл. 1).

Таблица 1 

Структура внутренних затрат на исследования 
и разработки по источникам финансирования,  %

Источники финансирования
1997
1198
1999
2000

Средства бюджета
59,6
52,2
49,9
53,7

Собственные средства научных 
   организаций
10,6
13,7
10,4
9,0

Средства организаций предприни-
   мательского сектора
15,5
17,3
15,7
18,7

Средства иностранных источников
7,4
10,3
16,9
12,0

Средства внебюджетных фондов
6,0
5,5
6,9
6,5

Прочие источники*
0,9
1,0
0,24
0,12

_______________

Источник:  В табл. 1 и 2:  Российский статистический ежегодник: Госкомстат России. – М., 2001, с. 516. 

* В состав прочих источников входят средства частных бесприбыльных организаций и средства вузов.

Таблица  2 

Внутренние затраты на исследования и разработки 
по секторам деятельности, млрд руб., с 1998 г.  млн руб.

Год
Всего 
В том числе по секторам деятельности



Государственный
Предпринимательский
Высшего образования
Частный бесприбыльный

1994
5146,1
1445,1
3396,7
303,8
0,4

1995
12149,5
3165,4
8323,9
657,4
2,7

1996
19393,9
5028,3
13419,2
935,9
10,4

1997
24449,7
6902,5
16216,9
1314,8
15,5

1998
25082,1
6465,9
17296,6
1297,1
22,4

1999
48050,5
12094,3
33607,5
2292,5
56,2

2000
766697,1
18748,6
54288,8
3389,3
170,4

     Основным источником финансирования внутренних затрат на НИОКР остаются средства бюджета, Они составляют более половины всех средств, хотя заметна некоторая тенденция к уменьшению их удельного веса в общей структуре. Примерно на том же уровне сохраняется доля финансирования за счет средств научных организаций, но заметно возросла доля средств организаций предпринимательского сектора и доля из иностранных источников. При этом основная часть аккумулируемых средств (табл. 2) направляется в организации предпринимательского сектора. Примерно в 2 раза меньше средств направляется в организации государственного сектора, а финансирование вузовской науки  не превышает 4–6%. Динамика финансирования секторов в последние годы достаточно устойчива  (рис. 1).
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Рис.1. Структура затрат на НИОКР по секторам деятельности 

2. Финансирование инноваций предприятиями 
и интеграционными структурами 

2.1. Финансирования инноваций 
из средств собственников предприятий
Данный вид финансирования осуществляется прежде всего путем расширения собственного капитала за счет нераспределенной прибыли и дополнительных взносов  в собственный капитал предприятия (например, эмиссии акций, если предприятие имеет организационно-экономическую форму акционерного общества). Отметим, что предложение подобного капитала всегда ограничено. 

Инновационный процесс приводит к глубоким преобразованиям в механизмах управления и реальном капитале предприятия, требует вложений, не дающих сиюминутную отдачу, но по инерции продолжающих долгие годы влиять на результативность деятельности предприятия. 

Кроме того, возможно финансирование инноваций за счет реструктуризации основного капитала. Подобное финансирование осуществляется, как правило, за счет использования средств из фонда амортизационных отчислений и дополнительных доходов от аренды и продажи самостоятельных структурных подразделений предприятия (бизнес-единиц) или отдельных видов оборудования. В зависимости от организационно-экономи-
ческой структуры предприятия финансирование осуществляется либо в рамках общей финансовой деятельности, либо в рамках проектного финансирования. 

При определении целесообразности финансирования инновации в существующих подразделениях, руководство предприятия решает, какие подразделения развивать, а какие ограничивать в развитии или ликвидировать. Каждое из этих подразделений имеет различную потенциальную рентабельность, и имеющиеся ресурсы распределяются в соответствии с потенциальной рентабельностью подразделений и проектов, т.е. на основе рыночного критерия.
Этот вид финансирования осуществляется путем эмиссии ценных бумаг. Средства, полученные в результате эмиссии и распространения акций, направляются на инвестирование инноваций.

Внутреннее проектное финансирование инноваций применяется на предприятиях, состоящих из относительно самостоятельных бизнес-единиц. Проектное финансирование является одним из механизмов внутрифирменного перераспределения ресурсов и используется для финансирования потенциально самоокупаемых объектов инвестирования. Как правило, речь идет о  создании новых бизнес-единиц. 

Можно выделить две альтернативных разновидности внутреннего проектного финансирования: внутреннее кредитование и организация внутреннего фондового рынка.

Применительно к инновационным проектам кредитная форма  проектного финансирования предполагает погашение «внутренних кредитов» за счет выручки от реализации проекта, а их обеспечение в основном составляет движимое и недвижимое имущество, задействованное в проекте. Для  проведения такого финансирования необходимо создание расчетного центра на предприятии (например, внутреннего инвестиционного банка).

Организация внутреннего фондового рынка для финансирования инноваций  предполагает создание суррогатного рынка капиталов. В этом случае распределение ресурсов между отдельными структурными подразделениями или проектами крупного предприятия осуществляются на тех же принципах, что и инвестирования в акции на фондовом рынке. В качестве условного эмитента выступает создаваемое инновационное подразделение, а в качестве инвесторов – действующие бизнес-единицы предприятия. Для осуществления такого финансирования необходимо создание внутренней фондовой биржи или преобразования предприятия во  внутренний холдинг.

Условия реализации смешанного проектного финансирования. Чтобы проектное финансирование было экономически оправдано, инновационный проект должен отвечать по крайней мере двум из трех перечисленных условий. Проект должен осуществляться несколькими хозяйствующими субъектами, ресурсы и потенциал каждого из которых имеют решающее значение.

По объемам вовлекаемых ресурсов проект должен оправдывать создание обособленной единицы управления вплоть до создания инновационного проектного предприятия;

По объемам привлекаемых сторонних ресурсов проект должен быть экономически оправданным с точки зрения стоимости всего капитала проекта или превышать кредитный потенциал одного предприятия.

В современных условиях возникают новые возможности  проектного финансирования, такие как управление риском, на основе перераспределения риска между организаторами и соисполнителями проекта, а также кредиторами, заказчиками, поставщиками, государственными органами федерального или муниципального уровней. Реализация этих возможностей зависит от выбранной стратегии финансирования Проекта, в том числе в выборе способов привлечения заемных средств. 

Для гарантирования успеха проектного финансирования, как правило, определяется ведущий участник консорциума исполнителей – лидер, несущий повышенную ответственность и обладающий более широкими правами. В случае наукоемкого проекта таким лидером объективно становится поставщик интеллектуальных ресурсов, играющих ключевую роль в подобном проекте. В случае более капиталоемкого проекта – один из поставщиков оборудования или недвижимости. 

При использовании проектного финансирования решения инновационных проблем могут быть созданы условия для преодоления отрыва НИОКР от процесса производства нового продукта на базе этого НИОКР. Отсутствие таких условий многие годы не позволяет получить масштабных экономических результатов от освоения результатов НИОКР в отечественной экономике. 

По нашему мнению, для решения этой проблемы целесообразно использовать отечественный и зарубежный опыт осуществления крупных проектов, в которых научная и инновационная составляющая составляла его основу. К таким проектам относятся практически все проекты создания новых видов оружия, космические и проекты по биотехнологии.

В этих проектах лидер проекта и одновременно исполнитель НИОКР принимает участие в выполнении  всех стадий вплоть до полного погашения инвестиционного долга. Таким образом, лидер проекта должен быть ответственным за координацию, решение технических проблем по доводке нововведения и эксплуатации производства, а также возможной модификации оборудования в соответствии с маркетинговыми потребностями на стадии развертывания выпуска и распространения нововведения. 

2.2. Привлечение средств в форме вложения 
в основной и оборотный капитал 
инновационного предприятия
Вложение средств в основной и оборотный капитал предприятий для активизации инновационной деятельности возможен в различных организационно экономических формах.

2.2.1. Финансирование инноваций за счет финансовых ресурсов интеграционных структур, в которые входит предприятие (холдинги, ФПГ, стратегические альянсы и  т .п.).

Финансирование инноваций в рамках стратегических альянсов. Важнейшая функция альянсов состоит в том, что в их рамках создается система доверительных отношений, позволяющая связать воедино всех поставщиков ресурсов, необходимых для осуществления инновационных проектов.

· Мощностей для проведения НИОКР (научное оборудование, специализированные помещения, опытные установки, системы хранения и обработки информации, вспомогательные службы), а также кадровых ресурсов, в форме сложившихся научных коллективов;

· Интеллектуальных ресурсов (патентов и лицензий, включая перекрестные лицензии, формализованного и неформализованного ноу-хау, воплощенного через имеющиеся кадровые ресурсы);

· Предприятий и учреждений, осуществляющих финансовые инвестиции в рамках стратегических альянсов – предоставление финансовых ресурсов, необходимых для инновационной деятельности, предприятиями, заинтересованными в инновациях, позволяет этим предприятиям становится совладельцами без создания специальных организационно-экономи-
ческих форм. 

Стратегические альянсы могут быть эффективно использованы как для действующих, так и для вновь создающихся инновационных предприятий.

Контрактное комбинирование. Данный вид стратегического альянса менее сложен по сравнению с консорциумом. Он может быть эффективен, когда инновационный проект полностью реализуется несколькими хозяйственными единицами. Одни из них выполняют первый этап инновационного проекта, например НИОКР, другие развертывают у себя производство новшества, после чего передают готовую продукцию хозяйственной единице, осуществляющей завершающий этап инновационного проекта – доведение продукции до потребителя. При этом партнеры получают взаимный доступ к специализированным производственным активам.

Данный подход позволяет минимизировать объем инвестиций в производственные активы. Для того чтобы данный механизм финансирования мог эффективно функционировать, необходимо участие в нем поставщика кредитных ресурсов. Подобный механизм действенен, когда этап освоения непродолжителен, что делает возможным кредитное финансирование и не требует крупных стартовых капиталовложений.

Инвестиции в рамках консорциума. Для финансирования полных инновационных проектов, требующих большого объема вложений, в том числе узкоспециализированных активов, может использоваться механизм консорциума. Из-за особенностей технологии НИОКР, промышленной технологии и экономии на условно постоянных издержках, консорциумы получили наибольшее распространение в наукоемких отраслях, связанных с крупными инвестициями в НИОКР и созданием капиталоемких высокотехнологичных производств.

Инвестирование в рамках консорциума может юридически оформляться в виде соглашения о хозяйственной совместной деятельности. То что инвесторы уже на первом этапе вынуждены инвестировать крупные средства в узкоспециализированные активы, способствует стабильности договорных отношений между ними и, следовательно, повышает степень защиты инвестиций каждой из сторон. 

В то же время недостатком данной формы инвестирования является отсутствие специально создаваемого проектного предприятия, имущество которого не может быть изъято в одностороннем порядке ни одной из сторон договора. 

Это слабое место консорциума полностью компенсируется при крупномасштабных проектах высокой эффективностью правовой защиты участвующих инвесторов с помощью специальных судебных процедур. В случае средних и мелких инновационных проектов подобная защита оказывается неэффективной из-за  высоких удельных судебных издержек в соотнесении со стоимостью проекта и, как правило, худшего правового обеспечения менее крупных инвесторов.

Финансирование инноваций в рамках холдинга. Наиболее развитым видом суррогатного рынка капиталов является холдинговая компания, активы которой состоят из реальных активов, 
необходимых для проведения НИОКР, а также финансовых активов – акций промышленных предприятий, осуществляющих внедрение и развертывание серийного производства нововведений. Инвестиции для финансирования инновационных проектов привлекаются прежде всего в собственный и заемный капитал 
холдинговой компании, которая выступает также в качестве координатора проекта, и таким  образом осуществляется как организационная связь между отдельными этапами инновационного проекта, так и обеспечивается единство финансирования и управления. 

Отрицательным моментом такой практики является опасность возникновения горизонтальной монополии, что является особенно нежелательным в высокотехнологичных отраслях. В то же время образование холдинга – мощный инструмент вертикальной интеграции в условиях рыночных экономики. Создание холдингов позволит без больших потерь преобразовать отраслевую структуру российской экономики, которая по сравнению с развитыми капиталистическими странами излишне вертикально фрагментирована. Это проявляется, в частности, в форме сепарирования проведения НИОКР в приватизированных научно-ис-
следовательских организациях. 

Механизм перехода от унитарного суррогатного рынка капиталов к холдингу осуществляется с помощью применения техники «спин-офф» – распространения акционерного права на регулирование отношений с отдельными подразделениями предприятия (научной организации). Этот механизм подразумевает акционирование стратегических бизнес-единиц и создание на их основе дочерних обществ. Наряду с формированием холдинга, техника «спин-офф» может предусматривать выделение из состава предприятия (научно организации) подразделения с утратой над ним полного управленческого контроля и превращения его в аффилированное предприятие. Последнее, как правило, имеет место и в случае создания нового непрофильного предприятия группой работников основного предприятия.

Финансирование инноваций в рамках ФПГ. Финансово-промышленные группы в соответствии с российским законодательством – совокупность юридических лиц, действующих как основное и дочернее общества, либо полностью или частично объединившие свои материальные и нематериальные активы на основе договора, в целях технологической или экономической интеграции для реализации инвестиционных и иных проектов и программ. 

На практике образовались формальные и неформальные ФПГ. Положительным моментом образования ФПГ является возможность планировать и управлять процессом распределения ресурсов в достаточно крупных масштабах на уровне групп предприятий, т.е. там, где механизм рыночной конкуренции еще не сформировался или принципиально не может функционировать. В качестве примера можно привести особо крупные, капиталоемкие и длительные инновационные проекты. Наряду с положительными результатами подобный механизм при неправильном применении может оказать негативное воздействие в форме ограничения конкуренции и привести к опасной концентрации экономической власти.

При использовании долгосрочного банковского кредита в рамках ФПГ для ресурсного обеспечения инновационных проектов элементом механизма, гарантирующим защиту инвестиций, является приобретение акций предприятий – объекта инвестирования. Этот механизм требуется при отсутствии эффективного рынка капиталов и действенного правового поля для регулирования хозяйственной деятельности, что фактически отражает условия, аналогичные условиям переходной экономики нашей страны.

В подобных случаях банки принимают к финансированию преимущественно проекты со сравнительно небольшим сроком окупаемости, что объективно приводит к снижению доли инновационных проектов. Одним из возможных элементов рассматриваемого механизма инвестирования является заключение договора о хозяйственной совместной деятельности  инвестора-банка и организатора проекта. 

В рамках указанного механизма инвестирования в структуре управления банком создается инвестиционный комитет, координирующий деятельность нескольких подразделений: управления инициирования и финансирования сложных проектов. К его компетенции обычно относится заключение договоров о хозяйственной совместной деятельности, долгосрочное кредитование, управление портфелем ценных бумаг (выпуск и обслуживание ценных бумаг для финансирования проектов).

Дополняющим элементом механизма может являться наличие тесных межличностных связей между инвестором-банком и организатором проекта. Вместе с тем распределение и перераспределение ресурсов в рамках ФПГ эффективно только в случае внедрения действенной сквозной системы стратегического планирования и управления в масштабах всей группы.

Проектное финансирование с привлечением средств внешних инвесторов. Эта форма предполагает реструктуризацию основного предприятия или создание нового подразделения у одного из участников финансирования. При использовании названного выше вида финансирования не создается специальное инновационное предприятие, а создаваемое подразделение чаще всего представляет собой новую бизнес-единицу на действующем предприятии.

Смешанное проектное финансирование включает акционерное финансирование инновационного проекта за счет привлечения средств юридических лиц, непосредственно заинтересованных в нововведении или потенциальных субподрядчиков. Инвесторами-акционерами в этом случае становятся те поставщики ресурсов (как правило, интеллектуальных и уникальных узкоспециализированных активов), которые требуют отдельного управления в ходе проекта для предотвращения утечки информации и других форм несанкционированного использования. Это делает акционерное финансирование необходимым элементом механизма инвестирования проекта, когда новая информация, воплощенная в интеллектуальных или материальных ресурсах, уязвима для имитации.

Смешанное проектное финансирование реализуется внутри  одного из существующих предприятий, а его выручка и имущество являются обеспечением обязательств перед другими инвесторами. Поэтому при организации смешанного проектного финансирования  важное значение  имеет анализ движения средств в рамках инновационного проекта, в первую очередь движения денежных средств. 

2.2.2 Финансирование инноваций за счет перераспределения финансов в результате укрупнения капитала, получаемого путем слияния.

Одним из первых видов инвестиционных операций, которые освоили отечественные финансовые институты, стали операции по слиянию и поглощению. Вместе с тем в мировой практике слияния и поглощения рассматриваются как один из наиболее сложных видов инвестиционных операций. Они возникают обычно на основе уже развитого фондового рынка на поздних стадиях его эволюции. Причиной данного феномена  в РФ стала массовая программа приватизации и возникший отрыв в развитии и отчуждении финансового сектора от реального сектора экономики.

В этих условиях операции по слиянию и поглощению возникли как форма вторичного передела акционерной собственности, возникшей в ходе ускоренной приватизации. Операции по формированию крупных пакетов акций по заказу конечных клиентов в 1993–1997 гг., как правило, не были обусловлены задачами обеспечения реального производственного процесса. Незначительные исключения составляли случаи обеспечения комбинирования кредитного и акционерного финансирования крупными стратегическими инвесторами, как правило, иностранными или некоторыми отечественными ФПГ.

Операции по слиянию и поглощению могут привести к ускорению инновационного процесса, не только тогда когда крупная фирма приобретает венчурное предприятие, но и тогда когда компания со значительным инновационным заделом поглощает фирму с низким инновационным потенциалом или сливается с ней. Условие целесообразности подобного слияния – наличие у последней фирмы крупных активов. Соединение инновационного потенциала растущей фирмы из передовой высокотехнологичной отрасли с данными активами, находящимися в неликвидной форме, сможет дать сильный синергетический эффект. Он проявляется в том, что при объединении нескольких частей их сумма оказывается больше, чем была бы без объединения.

В данном случае инвестиции на вторичном рынке акций являются оправданными, несмотря на то что приводят вначале к уменьшению потоков денежных средств. Ключевым моментом в плане ресурсного обеспечения инновационной деятельности здесь выступает наличие такой составляющей материальных ресурсов, как узкоспециализированные активы.

3. Венчурное финансирование

3.1.Венчурный капитал: 
функции и особенности финансирования
Венчурный капитал – это инвестиции, которые вкладываются в акции венчурных предприятий (еще не котирующихся на биржах) на всех этапах развития этих предприятий, вплоть до этапа, когда венчурный капитал заменяется фондовым капиталом. Наличие в стране или отдельном регионе венчурного капитала становится катализатором инновационных процессов. 

Выделяют несколько функций венчурного капитала с позиций содействия инновациям на предприятии [1]:

( научно-производственная, направленная на обеспечение производственной и деловой активности, способствующая инвестиционной и кадровой подготовке инновационного производства товаров различного типа (продуктов, процессов, услуг, средств производства, управленческих ноу-хау и др.);
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Лист1

		Годы		Всего		В том числе по секторам деятельности

						государственный		предпринимательский		Высшего образования		Частный бесприбыльный

		1994		5146.1		1445.1		3396.7		303.8		0.4

		1995		12149.5		3165.4		8323.9		657.4		2.7

		1996		19393.9		5028.3		13419.2		935.9		10.4

		1997		24449.7		6902.5		16216.9		1314.8		15.5

		1998		25082.1		6465.9		17296.6		1297.1		22.4

		1999		48050.5		12094.3		33607.5		2292.5		56.2

		2000		76697.1		18748.6		54288.8		3389.3		170.4

						государственный		предпринимательский		Высшего образования		Частный бесприбыльный

		1994				0.28		0.66		0.06		0.00

		1995				0.26		0.69		0.05		0.00

		1996				0.26		0.69		0.05		0.00

		1997				0.28		0.66		0.05		0.00

		1998				0.26		0.69		0.05		0.00

		1999				0.25		0.70		0.05		0.00

		2000				0.24		0.71		0.04		0.00
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